MACGHEN mit dem Circle of Influence why consult

Fokussiere dich auf das Machbare Was kannst du selber unmittelbar andern? Manchmal

bendtigt es Sponsoren, Allys, Multiplikatoren, die du
begeistern kannst und die sich fiir neue Ideen 6ffnen.
Identifziere mit wem du gemeinsam wichtige Themen
voranbringst. Aber: Warte nicht, bist du deine
Sponsoren, Allys, Multiplikatoren liberzeugt hast,
sondern starte sofort bei dir selbst (Change Mindset)

Circle of Influence

e Worauf habe ich Einfluss, obwohl ich
selber nicht entscheiden kann?
Wo und wie kann ich meine Sichtweise
hier mit einbringen?
Mit welchen Sponsoren, Allys und Mit-
streitenden sollte ich Giber meine Ideen
sprechen und mir Gehor verschaffen?

Was kann ich selber beeinflussen?
Worauf habe ich unmittelbaren Einfluss?
Was kann ich sofort andern?

Circle of Concern

e Was beschaftigt mich gedanklich?
(positiv / negativ)
Habe ich eine Mdglichkeit, Einfluss
darauf zu nehmen?
Ist es mir die Sache Wert, hier eine
Veranderung zu bewirken oder lerne ich,
damit umzugehen?

Love it, accept it, change it or leave it.

Das Circle of Influence Model nach Stephen Covey
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